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Partie 1 - Préparer le terrain en 3 étapes

✂🌳 Étape 1 - Créez un portfolio qualitatif

Étape 2 - Démontrez votre expertise

Étape 3 - Développez votre réseau
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Étape 1 - Créez un portfolio qualitatif
Préparer le terrain en 3 étapes 

Le contenu 

Un concentré de votre expertise 

et de vos meilleures expériences  

🧪 Design 

Chiffres

Confiance
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Étape 1 - Créez un portfolio qualitatif
Préparer le terrain en 3 étapes 

Le format

À adapter à votre 

secteur d’activité 

🖥
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C’est l’économie que vous 
pouvez faire sur l’acquisition de 
nouveaux clients grâce à 
l’inbound marketing.

Source : The smarketers : 
https://thesmarketers.com/blogs/inbound-vs-outbound-marketing/ 

Étape 2 - Démontrez votre expertise
Préparer le terrain en 3 étapes 

62%

https://thesmarketers.com/blogs/inbound-vs-outbound-marketing/


Cliquez sur publier
…et recommencez !

Identifiez les problématiques 
de vos clients

Créez du contenu  expert 
sur ces problématiques3

1

2

Faites vous repérer 
par vos prospects ! 

Étape 2 - Démontrez votre expertise
Préparer le terrain en 3 étapes 



Étape 3 - Développez votre réseau
Préparer le terrain en 3 étapes 

• Rejoindre notre communauté de freelances 

• Prévoir du temps dans son agenda pour ces moments de connexion 

🤝
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Partie 2 - Nos astuces pour trouver vos 
premières missions 

🔍 Où chercher ses premières missions ? 

Comment optimiser son profil sur les plateformes ?

Mobilisez votre réseau 



Ne mettez pas tous vos œufs dans le même panier !

Où chercher ses premières missions ? 
Partie 2 : Trouver ses premières missions 

Plateformes

🖥
✅ Gratuit et rapide 

❌ Concurrentiel, 
beaucoup de choix 

Réseaux sociaux

🌍
✅ Opportunités inédites, 
vision long-termiste 

❌ Investissement en 
temps 

Réseau personnel 

👀
✅ Opportunités inédites, 
confiance déjà présente 

❌ … suppose de savoir 
construire et activer 
son réseau 



Utilisez les bons mots-clés Infos clésAjoutez votre photo

3

Essayez “Java” 

📍
💸
📅

Comment optimiser son profil sur les plateformes ?
Partie 2 : Trouver ses premières missions 
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1. Post Linkedin 

changement de job

2. Email d’annonce 

changement

1. Post Linkedin

2. Mailing ciblé à votre 

base de contacts

3. Events

4. Prospection 

��

Avant de vous lancer Tout au long de votre aventure 

Mobilisez votre réseau
Partie 2 : Trouver ses premières missions 
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Pourquoi vous 
et pas un autre ? 

● Soyez à l’écoute (posez les bonnes 
questions)  
 

● Préparez-vous aux objections  
 

● Renseignez-vous sur l’entreprise 
 

● Valorisez vos hard skills ET vos soft 
skills 
 

● Privilégiez une attitude positive 
 

● Soyez transparent avec le prospect sur 
les deadlines 

🤔

Partie 3  : La technique pour convaincre ses 
prospects
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Conseils d’un freelance pour trouver votre 
première mission tech ?

- Créez un super profil

- Fixez votre TJM

- Montrez votre passion

- Développez votre 

réseau

- Préparez vos entretiens

- Ne vous relâchez pas 

pendant la mission

- Restez agile dans votre 

carrière  

��



5XFidéliser un 
client coûte

Moins cher que d’en 
acquérir un nouveau 

Bonus : La stratégie pour ne plus avoir à 
prospecter



• Soignez votre expérience client  
• Allez chercher des feedbacks 
régulièrement  
• Identifiez le potentiel de missions 
récurrentes  
• Créez votre offre complémentaire  

Les règles d’or pour fidéliser vos clients : 

🔑
Bonus : La stratégie pour ne plus avoir à 
prospecter



Bonus : La stratégie pour ne plus avoir à 
prospecter

1 - Remercier le client. 
 
2 - Lui demander une 
recommandation écrite 
 
3 - Lui proposer de rester en contact 
 
4 - Le relancer personnellement à 
M+1 ou M+2 pour savoir si un 
nouveau besoin se présente 

À bientôt !

👋
1 - Remercier le client. 
 
2 - Lui demander une 
recommandation écrite 
 
3 - Le questionner sur ses besoins 
complémentaires 
 
4 - Le relancer personnellement à 
M+1 ou M+2 pour savoir si un 
nouveau besoin se présente 

À tout de suite !

🤙
1 - Remercier le client. 
 
2 - Lui demander une 
recommandation écrite 
 
3 - Rester courtois et souhaiter 
 du succès pour la suite. 
 
4 - Recommander un(e) autre 
freelance.  

À jamais !

🖖



L'entretien client : 3 stratégies pour maximiser 
vos chances 

Préparez-vous en recherchant le client 
et la mission pour montrer comment 
vos compétences répondent aux 
besoins du projet.

Préparation 

minutieuse

🔎

Pratiquez l'écoute active en 
reformulant pour montrer votre 
compréhension et votre capacité à 
vous adapter aux besoins du client.

Écoute active

👂

Anticipez les objections en proposant 
des solutions concrètes et en justifiant 
la valeur de votre expertise.

Anticipation 

des objections

💡



Trouvez votre mission & 
signez votre CDI Jump

Un duo gagnant :

La liberté & la 
flexibilité de 
l’indépendance

Les avantages 
du salariat

Découvrir Jump

https://www.join-jump.com/partner/cherry-pick


Des questions ?
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