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Partie1- Préparer le terrain en 3 étapes

, ’ @ Etape 1- Créez un portfolio qualitatif
" S 1 Etape 2 - Démontrez votre expertise

Etape 3 - Développez votre réseau



€) Préparerleterrainen 3 étapes

Etape 1- Créez un portfolio qualitatif
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€) Préparerleterrainen 3 étapes

Etape 1- Créez un portfolio qualitatif

" 00

Le format

A adapter a votre
secteur d'activité @ N Otlon
GitHub
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Hi! I'm Joanna

As a UX designer with 6 years of experience, | specialize
in creating accessible solutions based on user research.
| enjoy assisting startups in realizing their vision by
developing design systems and environments from the
ground up. | am ionate about ad! ing for
accessibility and design systems. In my free time, | enjoy
illustration, playing volleyball, and listening to music.

9 mail@example.com

Q Gdansk, Poland

S, +48123 456 789
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(3 Ease Money Case Study

) Case Study with tips

EaseMoney EaseMoney

Mobile app for managing personal finances
UXresearch UXdesign Mobile Desktop

Mobile app for managing personal finances
UXresearch UXdesign Mobile Desktop
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Works
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0 become a UGC Pricing

4 Urban Threads # Moda Muse ¥* Starter Package

improve overall social media presence, engagement, and brand Improve overall social media presence, engagement, and brand

awareness. awareness. Ideal for small businesses looking to

Branding  Social Media Branding establish a social media presence.

s [
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I $500/month

What is included

@ Social Media Strategy
Consultation

4 Posh & Pure
@ 10 Custom Posts/Month

improve overall social media presence, engagement, and brand
awareness.
Branding
@ Monthly Performance

Report

* Growth Package

Perfect for businesses aiming to
increase their engagement and
reach.

$1,000/month

What is included

@ Social Media Strategy
Consultation

@ 20 Custom Posts/Month

@ Bi-weekly Performance
Report

@ 5 hrs/week Community
Management

@ Paid Advertising
Management

* Premium Package
Best for businesses seeking

comprehensive social media
management and growth.

$1,500/month

What is included

@ Social Media Strategy
Consultation

@ 40 Custom Posts/Month

@ Weekly Performance
Report

@ 10 hrs/week Community
Management

@ Paid Advertising
Management



€) Préparerleterrainen 3 étapes

Etape 2 - Démontrez votre expertise

C’est 'économie que vous

o pouvez faire sur I'acquisition de
o nouveaux clients gréce a

I'inbound marketing.

Source : The smarketers :
https://thesmarketers.com/blogs/inbound-vs-outbound-marketing/



https://thesmarketers.com/blogs/inbound-vs-outbound-marketing/

€) Préparerleterrainen 3 étapes

Etape 2 - Démontrez votre expertise

Identifiez les problématiques
1 de vos clients

Faites vous repérer
par vos prospects !

Cliquez sur publier Créezducontenu expert
..et recommencez ! 3 2 sur ces problématiques



(")' Préparer le terrain en 3 étapes

Etape 3 - Développez votre réseau
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* Rejoindre notre communauté de freelances

e Prévoir du temps dans son agenda pour ces moments de connexion
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Partie2 — Nosastuces pour trouver vos premiéres missions




Partie 2 - Nos astuces pour trouver vos
premieres missions

Ou chercher ses premiéres missions ?
@ Comment optimiser son profil sur les plateformes ?

Mobilisez votre réseau



(") Partie 2: Trouver ses premiéres missions

Ou chercher ses premiéres missions ?

Ne mettez pas tous vos ceufs dans le méme panier !

- v e

Plateformes Réseaux sociaux Réseau personnel
"4 Gratuit et rapide "4 Opportunités inédites, "4 Opportunités inédites,
vision long-termiste confiance déja présente
X Concurrentiel, Y Investissement en X ... suppose de savoir
beaucoup de choix temps construire et activer

son réseau



[
() Partie 2: Trouver ses premiéres missions
Comment optimiser son profil sur les plateformes ?

Q_ Essayez “Java”

17

Ajoutez votre photo Utilisez les bons mots-clés Infos clés



0 Partie 2: Trouver ses premiéres missions

Mobilisez votre réseau

Avant de vous lancer Tout au long de votre aventure

1. Post Linkedin 1. Post Linkedin

changement de job 2. Mailing ciblé a votre

base de contacts

2. Email d’'annonce 3. Events

changement 4. Prospection
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Partie — Latechnique pourconvaincre vos clients




€) Partie 3 :La technique pour convaincre ses

prospects

)o)

Pourquoi vous
et pas un autre?

Soyez a I'écoute (posez les bonnes
guestions)

Préparez-vous aux objections
Renseignez-vous sur I'entreprise

Valorisez vos hard skills ET vos soft
skills

Privilégiez une attitude positive

Soyez transparent avec le prospect sur
les deadlines
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Bonus — Lastratégie pour ne plus avoir a prospecter !




("5 Conseils d’un freelance pour trouver votre

premiére mission tech?

- Créez un super profil
- Fixez votre TIM

- Montrez votre passion
- Développez votre

réseau

Préparez vos entretiens
Ne vous reldchez pas
pendant la mission
Restez agile dans votre

carriere



0 Bonus : La stratégie pour ne plus avoir a
prospecter

Fidéliser un Moins cher que d'en
client codte acquérir un nouveau



0 Bonus : La stratégie pour ne plus avoir a
prospecter

Les régles d’or pour fidéliser vos clients :

* Soignez votre expérience client

* Allez chercher des feedbacks
régulierement

* Identifiez le potentiel de missions
récurrentes

* Créez votre offre complémentaire



0 Bonus : La stratégie pour ne plus avoir a
prospecter
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A bientot! A tout de suite ! A jamais !
1 - Remercier le client. 1 - Remercier le client. 1 - Remercier le client.
2 - Lui demander une 2 - Lui demander une 2 - Lui demander une
recommandation écrite recommandation écrite recommandation écrite
3 - Lui proposer de rester en contact 3 - Le questionner sur ses besoins 3 - Rester courtois et souhaiter
complémentaires du succeés pour la suite.
4 - Le relancer personnellement a
M+1 ou M+2 pour savoir si un 4 - Le relancer personnellement a 4 - Recommander un(e) autre
nouveau besoin se présente M+1 ou M+2 pour savoir si un freelance.

nouveau besoin se présente



0 L'entretien client : 3 stratégies pour maximiser
vos chances

(y ) S> a1
Préparation 7 et
P . . Anticipation
minutieuse Ecoute active
des objections
Préparez-vous en recherchant le client Pratiquez I'écoute active en - L
o Anticipez les objections en proposant
et la mission pour montrer comment reformulant pour montrer votre . R L
, i X . e s des solutions concreétes et en justifiant
vos compétences répondent aux compréhension et votre capacité a .
la valeur de votre expertise.

besoins du projet. vous adapter aux besoins du client.



€ Trouvez votre mission &
signez votre CDI Jump

Un duo gagnant:

(,'5 CherryPick jump
La liberté & la Les avantages
flexibilité de du salariat
I'indépendance
° - .‘n - o
W‘n w LesSprSeger/somois

Découvrir Jump



https://www.join-jump.com/partner/cherry-pick
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Des questions ?
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